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JAK ZVYSIT PRIJMY
V PODNIKANT

Nastav si cilovou c¢astku
Nastav si prijem, kterého chces dosahnout do ptl roku. Néco, co je pro tebe
realné a dosazitelné, i kdyz lehce nekomfortni.

Zreviduj si portfolio

Podivej se na své soucdasné produkty a ceny. Je redlné s nimi dosdhnout
stanoveného piijmu? Pokud ano, co bys musela udélat jinak, abys stanoveného
prijmu dosahla? Pokud ne, kde je mezera a jak ji mazes$ zaplnit?

Zvys ceny stavajicich produkta

Pokud uz méas kredibilitu a prodeje ti funguji, zvaz zvysSeni ceny produktu beze
zmény obsahu. Zdrazovani s rostouci kredibilitou je piirozené a logické. Lidé ti
veéri a chtéji od tebe kupovat. Jen diky této malé zméné mizes zvednout prijem o
desitky procent.

Zvys hodnotu produktu, abys mohla zvySit cenu

Premyslej, jak zvysit hodnotu produktu pro klienta tak, aby sis za néj mohla fict
vice penéz. Jdi na to opaéné — vytvarej kurzy s takovou hodnotou, aby sis mohla
fict klidné 5-10 tisic i vice. Miize$ mit v portfoliu i levnéjsi kurzy, napriklad 2-3
tisice, ale nestav na nich své online podnikani.




Vytvor si portfolio produkta

Klicem ke stabilité prijmt je mit vice produkti, nejen jeden online kurz. Pridej
konzultace, VIP balicky, mini produkty, offline akce, apod. At méas vice
kohoutkd, ze kterych "tece".

Zarad’ High Ticket sluzbu

Neboj se zatadit drahé VIP sluzby uz brzy po spusténi online kurzi. I kdyz si ze
zacatku nemusis vérit, ze ji prodas, davej na védomi, ze sluzbu mas. Vyhodou je,
Ze na vyprodani Hight Ticket nepottebujes velkou komunitu.

Umozni klientim vstoupit pres levnéjsi produkty

Zatad do portfolia i levnéjsi produkty za par stovek, které koupi i nékdo, kdo té
tolik nezna. MiiZe to byt produkt na dé€kovaci strance za stazeni magnetu.
Cashflow z téchto "drobnych" ti mize pokryt tifeba naklady na reklamu.

Zvys$ hodnotu objednavky kurzu pomoci dopliikového prodeje

Vyuzivej v prodeji upselly a downselly - nabidky levnéjsiho ¢i drazsiho
souvisejiciho produktu k pravé zakoupenému. Znasobis tim hodnotu objednavky.
Skvéle také funguje pridat ke klasické verzi kurzu VIP drazsi variantu.

Souhrn v kostce
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e M¢j v portfoliu mix levnéjsich i drazsich produkti, online kurzi i osobni
prace s klienty, at mas stabilni pfijem z vice zdroji. Nemusis$ cekat jen na
vysledky velkych kampani.

e Zreviduj své produktové portfolio. ZvyS ceny tam, kde uz mas kredibilitu.
Zamysli se, kde pottebujes zvysit hodnotu, abys mohla zvednout cenu. Zarad
High Ticket produkt, upselly, downselly a produkty na dékovaci stranku.




Check list - AKCNI KROKY

Zamyslela jsem se nad tim, kolik chci stabilné vydélavat do
ptl roku a napsala si realistickou, ale motivujici ¢astku.

Sepsala jsem si na papir vSechny své soucasné produkty a
jejich ceny, abych vidéla celkovy obrazek svého portfolia.

Zvazila jsem navyseni cen u produktii, kde uz mam
vybudovanou kredibilitu a dobré prodejni vysledky.

Zhodnotila jsem, zda se soucasnymi produkty a cenami
mam potencial dosahnout na cilovy prijem.

U produkti s prostorem pro vylepsSeni jsem se zamyslela,
jak jim dodat vys$si vhimanou hodnotu, abych mohla zvysit
cenu. Pripadné jsem takovy produkt vymyslela.

Napsala jsem si seznam produktii, o které bych mohla
rozsirit produktové portfolio.

Mam High Ticket sluzbu nebo jsem ji vymyslela.

Zaradila jsem upselly a downselly.

Jsem aktivni na socialnich sitich a ve skupinach, buduji si
komunitu a ziskdvam nové kontakty i klienty.

Neustale se vzdélavam a hledam zpiisoby, jak posunout své
podnikani na vyssi level.




Otazky na zamysleni
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Jaky je miij vysnény mési¢ni piijem a co jsem ochotna udélat pro jeho dosazeni

v horizontu 6-12 mésica?

Skutec¢né stojim za hodnotou svych produktt a sluzeb? Dokazu ji skvéle

komunikovat a sebevédomeé si fici o odpovidajici cenu?

Jak mohu svym klientlim ptinést jesté vice uzitku a vysledki, abych mohla s

klidnym svédomim zvednout ceny?

Neveénuji se az prilis jednomu hlavnimu produktu? Kde mam prilezitosti pro

diverzifikaci prijmi a stabilizaci cashflow?

Mam v nabidce i vysoce prémiovou sluzbu pro tzky okruh klientti? Nebojim se

jit s cenou vysoko, kdyZ vim, Ze prinasim Gzasné vysledky?




Otazky na zamysleni

Vyuzivam naplno potencial upselli, downselld a prodeji na dékovaci strance?

Kde v§ude mohu pridat relevantni nabidky?

Jsem dostate¢né vidét ve své komunité a na socidlnich sitich? Pracuji pribézné

na budovani vztahi a ziskavani novych kontakta?

Kdy naposledy jsem vyraznéji investovala do svého vzdélani a posunu v

podnikani? Co je ted moje nejlepsi prilezitost pro riast?

Mam kolem sebe inspirativni skupinu podnikatelek, kde se vzijemné

podporujeme, nakupujeme si sluzby a tahneme se vpred?

Nasloucham skuteéné potiebam svych klientti? Vim, s ¢im nejvic bojuji a co

nejvic oceni, abych mohla pripravit ty nejlepsi produkty?




Prostor pro tvé poznamky




