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MOJE PRULOMOVA KAMPAN

Monika Vesela, mentorka podnikatelek
Tvorim online kurzy, provazim zeny kampanémi

www.podnikatzensky.cz



Co nas ceka

Kratké predstaveni

Upsell, Downsell
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Jak 0 kampani premyslet

Planovani, Otazky
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Kratké predstaveni

V podnikani od roku 2006, reality. Nyni také mentorka podnikatelek, tvorba kurzd Podnikej
efektivné a vydeélavej smysluFlné - chysta se upgrade. Cesta k sebevedomému prodeji - od
idedlniho klienta, pres portfolio produktt, planovani kampané, vypocet mésicniho prijmu a jak
na to, mindset- sebevédomi, byt vidét. Provazeni kampanémi.

Jak si vybrat bonus - hlasova zprava
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Na co je treba si pred kampani oapovedet

@ Kolik kampani chci mit za rok celkem a na kolik produktt?
@ Kdy chci mit volno a nechci kampanovat?

(V) Jaka kampan je stézejni (nejvétsi?
@ Kolik vin u jednotlivych kampani chci mit?
(V) Zda chci délat predprodej?

@ /da budu recyklovat?
@ Jestli mam vymysleny magnet, hotovou prodejni stranku, apod. -
jestli se jedna o novy kurz nebo opakuiji
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Jak sestavit harmonogram
@/ Pokud potrebuji kurz na urcity termin, planuji odzadu.
@ Pokud je mi zacCatek kurzu jedno, planuji zepredu.
@ Je tfeba pamatovat na to, jestli v béhu kurzu kampanuiji Ci ne.
@ NejdFive planuji hlavni kampané - jiz zabéhly, vyzkouseny
produkt, drazsi produkt, vétsi potencial.

@ Na kampan si nechat 2-3 mésice podle poctu vin a
recyklace
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PREDPRODE]
| HOTOVA
PRODEJNI
KDYKOLIV STRANKA,
PRED N1 VIM, CO
MAGNETEM | 3 prodejnl | PRODAVAM

dny

Pokud chci deélat predprodej, ale nemam prodejni stranku,
musim s tim v Casové ose pocitat. To se bude dit u nového
Kurzu.
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MAM '

IMYSLEN LVLNA 3 PRODEJNI
9, :
ROZMYSLENY: ACNET OD| J
KOLIK CASU ,
MI TO e HOTOVA
ZABERE? - PRODEJNI
, , Sireni 3 tydny STRANKA
MAM ZVAC] SR ,
STRANKU? Vse predeslée PRODENI
— . - MAILY A
CHCI hotove PRISPEVKY
REKLAMU? Magnet I-4 dny

Pokud nedélam predprodej, staci mit prodejni stranku po
webinari Ci kurzu zdarma. Magnet muzes tocit v dobé Sireni,
nachystat prodejni mail a prispévky take.
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MAM
MAGNET
ROZMYSLENY?

KOLIK CASU
MI TO
ZABERE?

MAM ZVACI
STRANKU?

CHCI
REKLAMU?

2.VLNA
MAGNET

Sifeni 3 tydny
Vse predeslé

hotové
Magnet 1-4 dny

3 PRODENI
DNY

PRODEJNI
STRANKA
HOTOVA Z
PREDESLE
VINY

PRODEJNI
MAILY A
PRISPEVKY

V dobé Sireni si muzeS chystat downsell a tocit magnet a
chystat prodejni maily a prispévky.
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Upsell,

Upsell

V nasich kruzich se upsellem nazyva bud mini produkt nebo produkt, ktery muze zakaznik pridat k

objednavce. Marketingove je u
hodnotu zakladniho produktu.

cross sellem. At to nazveme jak
broduktu, ktery by mél souviset

Doporucuji davat vzdy produkt
Downsell

downsell, cross sell, produkt

na dékovacce- vytéz maximum

psell spise produkt, ktery rozsifuje nabidku o neco lepsiho. Zkvalitnuje

Doplnkové produkty které souvisi s hlavni nabidkou se spiSe nazavaji
coliv, doporucuji mit produkt na dekovaci strance. A upsell k hlavnimu
nebo rozsifovat nabidku, tfeba o nadstavbu.

Produkt na dekovacce je zkratka Erodukt neni to nabidka k nécemu. Upsell se pak muze nasadit na
ten produkt jako doplnek K nému

uli navySeni objednavky.
za par stovek, aby platil reklamu na dékovaci stranku.

Produkt, ktery se nabizi Hako levnéjsi varianta, pokud zakaznik nekoupi hlavni produkt.Mize

to byt cast know how h

avniho produktu.
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Priklad jedné kampaneé

Webinar
13.2.

Prodej
14.-16.2.

prode;
20.-22.3.

Pri Sy

Predprodej nz;pgﬁ\é? Sirent
5. 16 171 1891 magnetu od

SANE 22.1.-12.2.

PFipravy Sifeni B&Zi kurz

magnet C.2 magnetu C.2 zdarma
17.-25.2. 26.2.-16.3. 17.-19.3.

KURZ
zacCatek

25.3.
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Prostor pro dotazy




Dékuji za pozornost

Od unora oteviram 3 mista na provazeni kampani.
Kazdodenni komunikace, vytvoreni celé strategie,
psychicka podpora.

Pro vice info pres WhatsApp,

Tel.: 777 851 OO7, mail: monika@podnikatzensky.cz

‘ www.podnikatzensky.cz



